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Il distintivo Efpa

In un contesto sempre piu competitivo, distinguersi ¢ fondamentale
Certificarsiedimostrareil proprio valore aggiunto, soprattutto ai clienti

Acura
di Efpa Italia

iviamo in un mondo
sempre piu intercon-
nesso, doveil digita-
le permea le nostre
vite. Grazie alla tec-
nologia possiamo avere accesso
in ogni momento a miliardi di
informazioni, in qualsiasi sfe-
ra dello scibile. Pensiamo, ad
esempio, a quante volte ci affi-
diamo a Google per trovare cio
che stiamo cercando. Secondo i
dati Similarweb risalenti al
2019, % uindi primadella pande-
mia e del suo impatto nella no-
stra dipendenza dalla tecnolo-
gia, il portale di Alphabet era
stato visitato 62,19 miliardi di
volte nel corso dell’anno, men-
tre le statistiche Internetlive-
stats indicavano I'elaborazione
di 3,5 miliardi di ricerche ogni
glorno, er un totale di 40.000
omande al secondo.
In un mare di informazioni, &
pero importante avere gli stru-
menti per poter selezionare cio
che davvero stiamo cercando.
Nella valutazione di un luogo,
che sia un alloggio o un risto-
rante, odi un prodotto, si fa rife-
rimento alle recensioni di altri
utenti che hanno usufruito del

servizio o effettuato 'acquisto
in precedenza. Se si ricerca, in-
vece, una prestazione offerta
daun professionista, a prescin-
dere dall’ambito, a fare la diffe-
renza & la sua competenza, re-
sa palese dall’esperienza e, an-
cor di pit, dalla sua formazio-
ne.
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mercato
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ro sem-
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per sé non rappresenta pitt un
elemento di distinzione. Lo si
vede anche nella ricerca di un
candidato per un posto di lavo-
ro. A fare davvero la differenza
sono attestazioni ufficiali di co-
noscenza e competenza, ovvero
certificazioni che diano prova
dell’effettivo bagaglio formati-
vo e della dedizione all'aggior-
namento, quanto mai impor-
tante consftlierando la rapidita
con cui vengono adottati nuovi
strumenti e tecnologie. Esse di-
mostrano in maniera inconfu-
tabile I'esperienza e la familia-
rita con gli strumenti di lavoro
e danno un forte segnale di de-

dizione alla professione.

Cio vale per qualsiasi settore,
ma diventa ancora pili rilevan-
te nelle professioni in cui a do-
ver essere conquistatanon & so-
lo 1a fiducia del proprio datore
di lavoro, ma anche quella del
cliente. Soprattutto se ci si tro-
va a dover gestire o ad interve-
nire su sfere delicate della vita
della persona, come quella del-
lasalute o quella finanziaria.

Per questo il settore del rispar-
mio non fa eccezione. Il profes-
sionista & chiamato a offrire
consulenzain merito alla piani-
ficazione e gestione dei rispar-
mi del proprio cliente, che si af-
fida a lui per realizzare i propri
obiettivi, siano essi di breve o
lungo termine. La sostenibilita

finanzia-
riagunele-

mento

quanto

mai delica-

to della vi-

ta di una

persona e,
come tale,
¢ di forte
impatto

psicologico. Per questo ¢ impre-
scindibile che siinstauri un so-
lido legame tra consulente e ri-
sparmiatore, che trovi alla ba-
se la certezza di un continuo im-
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pegno volto all’approfondimen-
to e allaggiornamento delle
proprie competenze da parte
del professionista.

11 conseguimento della certifi-
cazione Eflpa g unchiaro segna-
le della volonta di quest’ultimo
diinvestirenella propria prepa-

razione, impegnandosi costan-
temente per il mantenimento
di uno standard di eccellenza.
Le certificazioni Efpa, infatti,
in virtu della loro completezza,
del continuo aggiornamento e
della loro indipendenza rispet-
to al percorso formativo, rap-
presentano un’attestazione in-
controvertibile delle conoscen-
ze e competenze del professioni-
sta, a 360 gradi, e dunque un
elemento didistinzione qualita-
tiva.

A testimonianza di cio, il suc-
cesso raccolto in pochi mesi dal
nuovo livello di certificazione
Efpa ESG Advisor, con oltre
700 professionisti che da inizio
anno hanno deciso di sottopor-
si all’esame, consci della cre-
scente rilevanza del tema degli
investimenti sostenibili e della
necessita di essere preparati
per affrontarlo, prima di tutto
agli occhi dei risparmiatori.
“Non smettere di imparare: sia
tua cura accrescere cio che sai”
Catone il Censore. (riproduzio-
neriservata)
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